
IT/DXを進める社長のプレ ー ン

CTO 顧問
Chief Technology Officer 

こ、利用に関するこ朴柑談、
お巾込は専用フォ ー ムを
こ、利用ください。--
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「CTO 顧問」をご利用中のお客さまより

新システム導入で課題が次々浮上も、

想像以上にスムー ズに解決し不安解消 I
新システムの導入に向けて打ち合わせを開始しまし
たが、業務フロー だけでは無く、インフラ、データの移
行など、様々な 判断や作業が発生しました。
CTO顧問には打ち合わせ段階から参加してもらえ
たので、私では判断しにくい部分の相談や導入はも
ちろん、 データの移行、運用後の問題点も一緒に検
討してもらえました。
社内にシステム事業部が無く不安でしたが、おかげ
さまで問題点を早い段階で見つけ、 スムーズなシス
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まずは
「そのうちやろう」
の負のスパイラルを
断ち切りましょう！

自分たちでできることの限界を痛感。

IT 活用では同業他社をはるかにリ ー ド。

オフィス移転の機会に、電話システムを相談。
数ある電話パッケー ジから、 弊社の規模、 働き方に
あったクラウドの電話サ ー ビスを導入できました。
カタログは自分たちで集められましたが、 どれが自
社に合っているのか、またコスト感も分からず途方
にくれていました。そこでCTO顧問と相談すると、
あっというまに仕様とメリット ・ デメリットがクリアに。
スペックも価格ももっとすごい物もありましたが、うち
に適したバランス感の良いサ ー ビスを選べました。
現在は請求業務の効率化に関する
打ち合わせに参加してもらってます。

映像制作関連T社 旦
料金プラン

ライトプラン

¥300,000ー／月
30名未満の事業規模向け

スタンダードプラン

¥600,000ー／月
30~100名の事業規模向け

・消費税別
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Sln lnc. 

エスアイエー

SIA株式会社
〒106-0047
東京都港区南麻布2-2-13-2F

プレミアムプラン

¥1,200,000ー／月
100名以上の事業規模向け

•各企業様の状況、希望される支援内容により変動する場合があります。

．顧客向けサー ビス(BtoB)
・一般顧客向けシステム(BotC)
・社内の業務管理システム開発
• Alシステム開発
• iPhone/iPadアプリ開発

私たちは2003年の創業以来、独立系のシステ
ム開発会社としてお客様の業務・サ ー ビスをシ
ステムからお手伝いしてまいりました。
業種にかかわらず、業務系システム開発を主事
業としております。業務用Webシステムと、ス
マ ー トフォンアプリの連携など、様々なアプリ開
発・システム開発の実績がございます。

経営しながら
IT/DXを同時進行って、

かなり負担が大きいな…

手探りでスピードも遅い。

その悩み
簡単に解消
できます．I

會
社長、

新しいシステム、

どのメ ー カ ー を導入したら

いいか社内の誰も

判断できません …

百

受注から発送まで

シームレスに 一貫して

管理したいのですが

人手が足りません …

只

経営者として

やりたいことに

なかなか

集中できないし…



Chapte『 2

「ひとまず自力で…」は、IT/DXでは致命傷に。 Chapter 1 
はじめまして。CTO顧問です。

IT/DXって
活用したほうが良いのは
分かっていても
費用がかかりそうで、つい
自力でやろうとしがちです。
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小人！
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今、多くの経営者がこんな
“身動き取れない状態'’。

たとえば•••

うちのシステム
リプレイスしたい
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独学で進めると、
あとで大きな痛手に
繋がることも。
時間のロスも大きい。

のこれからに
な選択を見抜けるn n o n 

申し遅れました。
私、SIAの
「CTO顧問」です！
御社をIT/DX活用の
成功へ導きます。
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だれか
私に適したやり方
教えてくれ～
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, 
IT系との会話は
硬くて小難しくて
なんだか苦手だ…
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そもそも誰に
相談したらいいのか
分からん…

検索結果を仁じて良いのか…
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説明されても …

専門用語が多すぎて
分からん！

→ ·············/·······�... J 
うちの会社に合った
進め方が分からん！
適jなコストは？
どれくらい時間がかかる？

身動き取れないままでは、「新型自動車」と「ちゃりんこ」ほどの差が …

どんどん
差がつく～

フィf

1人で

数時間で完了！
なんてことに

なってます。

しかもほぼ自

で
は、
ま
ず
は

_T活用しない未来が

どうなるか

想像してみましょう。

今まで
複数人で （O
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1ヶ月かかって

やっていたことを
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Chapter 3 CTO顧問がいれば…

「今やらなければ！」
理解はしてても、もどかしい。

顧客情報

リモート
ワ ーク

経営課題を
ガンガン解決したい！

だけど、何から手を付けたら？
オンライン

会議

PDF 
請求書 SNS集客

＼
 :

』

ばらばらで
歯車が
噛み合わない～

カスタマー

サポート

在庫管理
システム

タプレット
営業

Al 
チャット

あなたの隣で、
《経営者 X エンジニア》目線で課題分析

オンライン
決済

スッキリ快適

うちにはIT/DXに
詳しい社員がいない…

IT責任者を雇うほど
コストは割けないが、
いないと ¢仄：一
とても不安だ …

「 ITの知識が豊富」な
社員さんといえど

意思決定に関わると

ここ）

IT責任者の代わりに
適切な決定をサポ ー ト

迅速な意思決定

おかげで

IT/DXの決断が

サクサク進むよ！
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「技術と知識」だけ、それはただのITコンサルタント。．． ＿ ＿ セー
聞かれたことに答えるだけならAIで充分。

経営者視点で
頼りになる

プレーン

チャレンジ精神
旺盛

「 CTO 顧問」
は、ここが違う

あなたのビジョンを共有した社外ブレ ーン

《経営者 X エンジニア》目線

経営戦略
未来戦略

あなたの経営に
今すぐ実装されます。

リスク管理
維持可能性

生産性向上
業務効率化

社外顧問としての
経験値と知識力

法人体制による
安心感

IT/DXストレスから解放

Last Chapter 

［経営者と話せるエンジニアの育成］に力を入れる理由

CTO顧問の必要性は分かった。 でも…

システムエンジニアって
硬くて、とっつきにくい印象が…

すみません、たぶん事実です…が、
その常識をぶっ壊していきます。

「話せるエンジニア」これこそ
我が社が一番大切にしていること

エンジニアは技術志向で会話に自信のない人が

多いのが現実です。しかし、 実際のお仕事では経

営者からどれだけ多くの情報を聞き出せるか、 そ

して共通理解を築けるか、ということが成否を分け

ます。「経営者と話せるエンジニア」がこれからの

日本にはもっともっと必要です。

経済でもテクノロジー でも世界を引っ張る日本を

実現できると信じています。

SIA株式会社
代表木原真

話せるエンジニアを

探してたんだよ！ 私たち「技術屋」が

しっかり現場に向き合い、

経営者のビジョンを

実現していくカギだと

考えています！

「CTO顧問」のご相談、お申込については裏面へ--
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